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Course ID Course Name Time 

 Powerful Presentation & Pitching 6 ชม. 

 

หลักการและเหตุผล 

ในโลกธุรกิจปัจจุบันที่มีการแข่งขันสูง การมีสินค้าหรือไอเดียที่ดีเพียงอย่างเดียวไม่

เพียงพออีกต่อไป ความสามารถในการน าเสนอ (Presentation) และการเสนอขายไอเดีย 

(Pitching) กลายเป็นทักษะช้ีขาดที่ตัดสินว่าโครงการนั้นจะได้รับอนุมัติหรือยอดขายจะ

เกิดข้ึนหรือไม่ บ่อยคร้ังที่ผู้น าเสนอที่มีความสามารถทางเทคนิคสูง กลับไม่สามารถส่ือสาร

คุณค่าของงานให้ผู้ฟงัเข้าใจหรือประทับใจได้ ท าให้พลาดโอกาสส าคัญทางธุรกิจไปอย่างน่า

เสียดาย 

หัวใจส าคัญของการน าเสนอที่ทรงพลังไม่ได้อยู่ที่ความสวยงามของสไลด์เพียง

อย่างเดียว แต่อยู่ที่การวางโครงสร้างเนื้อหาที่ตอบโจทย์ความต้องการของผู้ฟงั การเล่า

เร่ือง (Storytelling) ที่น่าติดตาม และความมั่นใจในการควบคุมสถานการณ์ การเปลี่ยน 

"ข้อมูล" ให้กลายเป็น "แรงบันดาลใจ" คือส่ิงที่ช่วยสร้างความแตกต่างและสร้างความ

น่าเช่ือถือให้กับตัวบุคคลและองค์กรได้อย่างย่ังยืน 

หลักสูตรนี้จึงถูกออกแบบมาเพ่ือยกระดับทักษะการส่ือสารรอบด้าน ตั้งแต่การ

จัดล าดับความคิด การใช้เคร่ืองมือทัศนูปกรณ์ที่ทันสมัย ไปจนถึงบุคลิกภาพและการตอบ

ค าถามอย่างมืออาชีพ เพ่ือให้ผู้เข้าอบรมสามารถสร้างความเปลี่ยนแปลง (Impact) ในทุก

คร้ังที่ ยืนต่อหน้ากลุ่มเป้าหมาย และเปลี่ยนการน าเสนอแบบเดิมๆ ให้กลายเป็นการ 

Pitching ที่ปิดการขายได้จริง 

 

วัตถุประสงค์ 

1. เพ่ือให้ผู้เข้าอบรมตระหนักถึง ความส าคัญของการส่ือสารที่มีประสิทธิภาพซ่ึง

ส่งผลต่อความส าเร็จของธุรกิจ และบทบาทของผู้น าเสนอในฐานะ "ผู้น าทาง

ความคิด" 

2. เพ่ือให้ผู้เข้าอบรมมีความรู้ ความเข้าใจ ในหลักการออกแบบเนื้อหา (Content 

Structure), จิตวิทยา ผู้ฟัง , และ เทคนิคการโน้มน้ าว ใจ ผ่านการเล่ า เ ร่ื อง 

(Storytelling) 

3. เพ่ือให้ผู้เข้าอบรมสามารถ ออกแบบสไลด์ให้น่าสนใจ ส่ือสารด้วยบุคลิกภาพที่มั่นใจ 

และรับมือกับค าถามหรือสถานการณ์เฉพาะหน้าในการ Pitching ได้อย่างมืออาชีพ 

  

POWERFUL PRESENTATION & PITCHING 
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หัวข้อการบรรยาย 

ส่วนที่ 1: Strategic Content & Storytelling 

• การวิเคราะห์ผู้ฟงั (Audience Analysis) และการก าหนด "Hook" เพ่ือดงึดูด

ความสนใจตั้งแต่ 30 วินาทีแรก 

• โครงสร้างการน าเสนอแบบ 3-Step (Problem - Solution - Benefit) 

• เทคนิคการเล่าเร่ือง (Storytelling) เพ่ือเปลี่ยนข้อมูลตัวเลขให้เป็นภาพจ า 

ส่วนที่ 2: Visual Impact & Slide Design  

• หลักการ Visual Hierarchy: จัดล าดับสายตาเพ่ือให้คนดู "ดู" ไม่ใช่ "อ่าน" 

• การเลือกใช้สี ฟอนต์ และรูปภาพ เพ่ือส่ือสารอารมณ์และแบรนด ์

• เทคนิคการลดความซับซ้อนของข้อมูล (Data Visualization) 

ส่วนที่ 3: Delivery Performance & Body Language 

• การควบคุมน ้าเสียง (Tone of Voice) และการหยุด (Power Pause) เพ่ือสร้าง

พลัง 

• ภาษากายที่ดูเป็นมติรและน่าเช่ือถือ (Eye Contact, Hand Gestures) 

• การบริหารจัดการความตืน่เต้นและความประหม่า (Stage Presence) 

ส่วนที่ 4: Advanced Pitching & Q&A Management 

• เทคนิค Elevator Pitch: การเสนอไอเดียให้จบภายในเวลาที่จ ากดั 

• กลยุทธ์การตอบค าถามยากๆ (Dealing with Tough Questions) อย่างชาญ

ฉลาด 

• การปิดท้ายการน าเสนอทีส่ร้าง Action (Closing for Results) 

 

Workshop ส าหรับการฝึกอบรม 

Workshop ผลที่ได้รับ 

Workshop 1 : Slide Makeover 

• สามารถเปลี่ยนสไลด์ที่มีข้อมูล

หนาแน่น (Data Dump) ให้เป็น

ภาพที่ส่ือสารใจความส าคญัได้

อย่างทรงพลังและดูเป็นมืออาชีพ 

Workshop 2 :  The Final Pitch 

• สามารถรวบรวมเทคนิคทัง้หมดมา

ใช้ในการน าเสนอขายไอเดียจริง

ภายใต้สถานการณ์จ ากัด พร้อม

รับมือกับค าถามกดดันไดอ้ย่างมี

ไหวพริบ 
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Activity ส าหรับการฝึกอบรม 

Activity ผลที่ได้รับ 

Activity 1 : The 1-Minute Hook 

Challenge 

• สามารถออกแบบและใช้วาทศิลป์ใน

การเปิดการน าเสนอเพ่ือหยุดความ

สนใจของผู้ฟงัได้ทันทีภายในเวลาที่

จ ากัด 

Activity 2 : Mirroring & Presence 

Practice 

• สามารถปรับการใช้ภาษากาย การ

เคลื่อนไหว และการสบสายตาให้ดู

สง่างามและสร้างความนา่เช่ือถือใน

ฐานะผู้น าเสนอ 

 

 

กลุ่มเป้าหมาย 

1. พนักงานระดับปฏิบัติการ,  

2. หัวหน้างาน, ผู้บริหาร  

3. ทีมขาย/การตลาด ที่ต้องน าเสนอแผนงานหรือโครงการต่อผู้บริหารและลูกค้า 

 

รปูแบบการฝึกอบรม 
• ระยะเวลารวม 1 วัน (6 ช่ัวโมง) 

• บรรยาย กิจกรรม และ Workshop 

 

 

 

 

 

 



 

P
o
w

e
rf

u
l 
P
re

se
n
ta

ti
o
n
 &

 P
it
c
h
in

g
 

4 

 

ผลที่ได้รับจากการฝึกอบรม 

พัฒนา แก้ปัญหา 

• สามารถ วางโครงสร้างเนื้อหาการ

น าเสนอได้อย่างมตีรรกะและ

น่าสนใจ 

• สามารถ ออกแบบสไลด์การน าเสนอ

ให้ดูเป็นมืออาชีพและเข้าใจง่าย 

• สามารถ ส่ือสารด้วยบุคลิกภาพที่

มั่นใจและโนม้น้าวใจผู้ฟงัได้ส าเร็จ 

• สามารถ ควบคุมสถานการณ์และ

ตอบค าถามที่กดดันไดอ้ย่างมีสต ิ

• สามารถ สรุปประเด็นส าคัญและปิด

การ Pitching เพ่ือให้เกิดผลลัพธ์

ตามเป้าหมาย 

• ผู้น าเสนอขาดความมัน่ใจ ประหม่า 

เมื่อต้องพูดตอ่หน้าคนจ านวนมาก

หรือผู้บริหาร 

• เนื้อหาในการน าเสนอเยอะเกินไป 

(Information Overload) ท าให้

ผู้ฟงัจับประเด็นไม่ได ้

• สไลด์มีแต่ตวัหนังสือ ไมน่่าสนใจ 

และดูไมเ่ป็นมืออาชีพ 

• ไม่สามารถดึงดดูความสนใจของ

ผู้ฟงัได้ตลอดการน าเสนอ (คนฟงั

หลุดโฟกัส) 

• ตอบค าถามลูกค้าหรือผู้บริหารไม่ได้

เมื่อเจอค าถามที่ไม่ไดเ้ตรียมมา หรือ

รับมือกับความกดดันได้ไม่ดีพอ 
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ก าหนดการฝึกอบรมเชิงปฏบิัติการ 

หลักสูตร Powerful Presentation & Pitching 

 

วันอบรม 

เวลา รายละเอียดกิจกรรมของหลักสูตร 

9.00 น. 

ส่วนที่ 1: Strategic Content & Storytelling 

• การวิเคราะห์ผู้ฟงั (Audience Analysis) และการก าหนด "Hook" 

เพ่ือดึงดูดความสนใจต้ังแต่ 30 วนิาทีแรก 

• โครงสร้างการน าเสนอแบบ 3-Step (Problem - Solution - 

Benefit) 

• เทคนิคการเล่าเร่ือง (Storytelling) เพ่ือเปลี่ยนข้อมูลตัวเลขให้เป็น

ภาพจ า 

Activity 1 : The 1-Minute Hook Challenge 

10.30 น. พักเบรก 15 นาท ี

10.45 น. 

ส่วนที่ 2: Visual Impact & Slide Design  

• หลักการ Visual Hierarchy: จัดล าดับสายตาเพ่ือให้คนดู "ดู" ไม่ใช่ 

"อ่าน" 

• การเลือกใช้สี ฟอนต์ และรูปภาพ เพ่ือส่ือสารอารมณ์และแบรนด์ 

• เทคนิคการลดความซับซ้อนของข้อมลู (Data Visualization) 

Workshop 1 : Slide Makeover 

12.00 น. พักรับประทานอาหารกลางวัน 

13.00 น. 

ส่วนที่ 3: Delivery Performance & Body Language 

• การควบคมุน ้าเสียง (Tone of Voice) และการหยุด (Power 

Pause) เพ่ือสร้างพลงั 

• ภาษากายที่ดูเป็นมิตรและน่าเชื่อถือ (Eye Contact, Hand 

Gestures) 

• การบริหารจัดการความต่ืนเต้นและความประหม่า (Stage 

Presence) 

Activity 2 : Mirroring & Presence Practice 

14.30 น. พักเบรก 15 นาท ี

14.45 น. 

ส่วนที่ 4: Advanced Pitching & Q&A Management 

• เทคนิค Elevator Pitch: การเสนอไอเดียให้จบภายในเวลาทีจ่ ากดั 

• กลยุทธ์การตอบค าถามยากๆ (Dealing with Tough Questions) 

อย่างชาญฉลาด 

• การปิดท้ายการน าเสนอที่สร้าง Action (Closing for Results) 

Workshop 2 :  The Final Pitch 

16.00 น. ถาม – ตอบ แลกเปลี่ยนความคิดเห็น / ปิดการอบรม 

 
 
 

 


